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Swiat bez swiatel
drogowych

Az trudno sobie wyobrazic¢ czasy, w ktorych nie
byto przepiséw ruchu drogowego, nie byto sSwiatet
drogowych, nie byto paséw dla pieszych. Totalny
chaos.

Co ciekawe, pierwsze sSwiatta - tylko czerwone
i zielone - zostaty zainstalowane na ulicach Salt
Lake City w Utah 1914 roku.

Dzisiaj po chaosie pierwszych lat motoryzacji nie
pozostat nawet slad, ale wierzymy, ze w pewnym
sensie jestesmy w podobnej sytuacji, co ludzie

Z tamtej epoki.



Swiat IT

Tak jak wczesniej Sswiat potrzebowat regulacji
zwigzanych z bezpieczenstwem poruszania sie po
drogach, tak dzisiaj potrzebuje regulacji w kontekscie
bezpiecznego wytwarzania oprogramowania

i wykorzystania narzedzi Al.

Wierzymy, ze SEDIVIO moze wnies¢ znaczacy wktad
W opracowanie i wdrozenie systemu bezpiecznego
wytwarzania oprogramowania. Juz wkroétce
bedziemy miec narzedzie, ktére doktadnie do tego
stuzy - Cyrima.

na rozdrozu

Nasze dotychczasowe projekty i doswiadczenie
plasuja nas na pozycji eksperta w dziedzinie
wdrazania rozwigzan IT dla e-zdrowia.

DOWIEDZ SIE WIECEJ

NA TEMAT CYRIMY



http://www.cyrima.com

Nasza wizja SEDIVIO opiera sie na solidnej strategii, ktora kieruje kazdym naszym
dziataniem i Wyznacza konkretne cele. W ciggu ostatnich dwéch lat, korzystajac
z naszych bogatych doswiadczen, poszerzyliSmy oferte, pracujgc nad innowacyjnym
produktem, jakim jest Cyrima - nasz flagowy system do zabezpieczania procesow
wytworczych w srednich i duzych organizacjach.

Podstawg naszego dziatania jest dazenie do wspoétkreowania trendéw zamiast ich
biernej obserwacji w oparciu o juz posiadane i nieustannie rozwijane eksperckie
kompetencje w celu maksymalizacji korzysci biznesowych. Wierzymy, ze dzieki
adaptacji najnowszych technologii, w tym tych opartych o Al, do 2025 roku uda nam
sieosiggnacépozycjeliderawdziedziniebezpiecznegowytwarzaniaoprogramowania
oraz doradztwa w zakresie optymalizacji proceséw biznesowych dla podmiotéow
z sektora medycznego.

Nasza sita tkwi w ludziach - dzieki nim jesteSmy elastyczni, innowacyjni i zawsze
gotowi sprosta¢ wymaganiom rynku. W oparciu o nasze doswiadczenie oraz analizy
rynkowe, dazymy do ciggtego doskonalenia. Zapraszamy do blizszego poznania
naszej strategii.



Naszym nadrzednym celem
strategicznym na koniec 2025 roku
jest utrzymanie pozycji samodzielnego
partnera IT przy realizacji duzych

projektéw informatycznych

Zz obszaru e-zdrowia przy jednoczesnej
sprzedazy ustug z obszaru
cyberbezpieczenstwa i integracji
rozwigzan Al dla naszych klientow.

Nasza wizja
na 2025 rok

W rezultacie zamierzamy utrzymywac¢
dwucyfrowe tempo wzrostu
przychodow spoétki przy istotnym
udziale przychodéw pochodzacych

ze sprzedazy produktu Cyrima

i ustug doradczych z obszaru
cyberbezpieczenstwa.




pwFuture-proof
Skills”

wEffective
Delivery”




Pierwszy filar
Beyond the Edge

Gdy inni zatrzymuja sie na drodze innowacji, my Podazajac sciezkami technologicznego postepu, nie
dodajemy gazu, aby wyprzedzac¢ konkurencje. tylko nadazamy za aktualnymi trendami, ale rowniez
Nasze podejscie opiera sie na statej gotowosci aktywnie je ksztattujemy, dazac do bycia liderem

i gtebokiej obserwacji. Nasza obietnica ,,Beyond the w branzy.

Edge” napedza nasza misje w obszarach e-zdrowia,
cyberbezpieczenstwa, i Al.

Aspirujemy do tworzenia rozwigzan,
ktore nie tylko spetniajg aktualne
potrzeby, ale takze antycypuj3a

wyzwania jutra, z naciskiem
na bezpieczng i efektywna
implementacje.




Drugi filar
Future-proof Skills

JesteSmy przekonani, ze kluczem do sukcesu s3 Chcemy nie tylko oferowac najlepsze produkty, ale
nasze unikatowe produkty i szerokie kompetencje. rowniez budowac trwate relacje z klientami, oparte
Future-proof Skills” to ekspertyza na zaufaniu i wspodtpracy, tak jak przepisy ruchu

w cyberbezpieczenstwie, wiedza w Al drogowego tworza podstawe bezpiecznej jazdy dla
i doswiadczenie w e-zdrowiu, dzieki ktorym wszystkich uzytkownikow droég.

jestesmy w stanie realizowac¢ nawet najbardziej
ambitne projekty.

W dynamicznym swiecie technologii, podobnym
do ruchliwej ulicy, nasze doswiadczone zespoty

dostarczajg innowacyjne rozwigzania skrojone na
miare potrzeb klienta.

Nasze dziatania opierajg sie na latach
praktyki, statego ksztatcenia
I Zrozumienia rynku.




Kierujac sie naszym trzecim fundamentem,

ktéra nazwalismy ,Effective Delivery”, pragniemy
dostarczac rozwigzania przewyzszajace same
narzedzia. Cyrima to niewatpliwie filar naszej oferty,
ale nasza wizja jest znacznie szersza.

Rozumienie i reagowanie na indywidualne potrzeby
klientéw jest kluczowe, a nasi specjalisci sg gotowi
przeksztatci¢ te oczekiwania w konkretne dziatania.

Trzeci filar
Effective Delivery

Bogate doswiadczenie zdobyte
podczas pracy nad Cyrima

pozwoli nam realizowaé szeroki
zakres projektow w dziedzinie
cyberbezpieczenstwa. Nasza gteboka
wiedza o procesach i praktyczne
umiejetnosci sg gwarancjg
skutecznego podejscia

do kazdego wyzwania.




Naszym dziataniom do konca 2025 roku przyswiecac¢ beda nastepujgce strategiczne cele:

Chcemy, by istotna czes¢ rocznych przychodow
SEDIVIO SA (min. 15%) byta zwigzana z
cyberbezpieczenstwem - zardwno dzieki ustugom
doradczym, jak i sprzedazy naszego autorskiego
systemu Cyrima, a same przychody z tego obszaru -
by rosty w tempie ponad 40% rocznie.

Planujemy do konca 2025 roku uzyskac pierwsze
przychody ze sprzedazy ustug opartych o wdrazanie
rozwigzan bazujacych na Al. Dostrzegamy potencjat
zarowno w oferowaniu tego rodzaju ustug nowym
klientom, jak i w dosprzedazy ich klientom obecnym.

Chcemy dalej zwiekszac przychody z podstawowej
dziatalnosci, jaka jest obstuga duzych zamowien
publicznych z obszaru e-zdrowia. Zaktadamy
tempo wzrostu przychoddw z tego obszaru na
dwucyfrowym poziomie.




Cyberbezpieczenstwo

W potowie 2023 roku udostepnilismy waskiemu Co zamierzamy osiggnac¢ w obszarze cyberbezpieczenstwa do konca 2025 roku?

gronu pierwszych uzytkownikdéw do testowania

Cyrime.

Cyrima to rozbudowany system sktadajacy sie Planu jemy s!(alowac pI‘Oj.ekt . Chcemy, l?y Istotna czgsc ro.cznych

z czterech komponentéw i ekosystem dostawcéw | pozyskac pierwszych klientéw dla przychodow SEDIVIO SA (min. 15%) byta

“5":95:2%3%3’ ”2 rC‘Z::,ii'?e;p!ezﬁe;'saaﬁogi?gx Cyrimy z rynkéw zagranicznych zwigzana z cyberbezpieczenstwem -

wytwaorczych w srednich i1 duzy Izacjach, . o« g s

co obecnie odbywa sie za posrednictwem ustug (w ramach UE). .zarqwno dZIQ.kI ustugom dorad(:.zym'

doradczych — kosztownych, oferujacych korzysci po Jak | sprzedazy naszego autorskiego

ggzé\gi cshnajmr:g ﬁ!kﬁargle()slecsé (.) E‘O;;afo thmlll?{e -~ Planujemy pozyska¢ min. 200 systemu Cyrima, a same przychody
ych z uwagi rdzo wysoki popyt. Nie ma . . . .

na rynku produktu, ktéry adresowatby to zagadnienie klientow dla systemu C){rlma > z tego obszaru - b.y rosty w tempie

holistycznie w zautomatyzowany sposéb, tak jak robi z czego okoto 50% bedzie pochodzic¢ ponad 40% rocznie.

to Cyrima. spoza rynku polskiego oraz dalej

W oparciu o wiedze zdobytg podczas realizacji rOZ}NIj.aC. prOdUlft tak, by odpowiadat

Cyrimy bedziemy swiadczy¢ ustugi doradcze Zmieniajacym sie warunkom

z obszaru cyberbezpieczenstwa - zaréwno w oparciu rynkowym i Iegislacyjnym.

o mozliwosci naszego narzedzia, jak i bez jego
wsparcia. Wyspecjalizujemy sie pod tym katem
w obstudze klientéw z rynkdw regulowanych,
w tym z obszaru e-zdrowia.




Jak to zrobimy?

Dzieki dotychczasowej dwuletniej pracy nad
systemem Cyrima udato nam sie zbudowac zespobt
ztozony z ekspertéw z obszaru bezpieczenstwa,
analityki biznesowej, rozwigzan IT, a takze

sprzedazy i marketingu. Pierwsze sygnaty ze strony
dotychczasowych uzytkownikéw Cyrimy — waskiego,
wyselekcjonowanego grona firm w roli wczesnych
adopterow — napawajg has optymizmem i umacniaja
w przekonaniu o duzym zapotrzebowaniu na nasz
system oraz jego skutecznosci.

Nasza dotychczasowa strategia rozbudowy

zespotu opierata sie na dtugotrwatych rekrutacjach
nastawionych na najlepszych ekspertéw na polskim
rynku cyberbezpieczenstwa. Zamierzamy dalej
budowac przewage konkurencyjna, inwestujac

W hajwyzszej klasy ekspertéw. Bedziemy przeznaczac
naktady inwestycyjne na rozwdj projektu Cyrima -
zarOwno na ptaszczyznie samego rozwigzania, jak

i rozwoju dziatu sprzedazy i marketingu.

Pozyskani przez nas eksperci dysponuja

wiedzg, ktdra juz w tej chwili zapewnia nam
olbrzymia przewage konkurencyjna w obszarze
bezpiecznego wytwarzania oprogramowania,
zgodnego ze zmianami legislacyjnymi (np.
rozporzadzenie DORA, ktére moze wywotac
rewolucje na skale RODO). Stawia nas to na pozycji
partnera pierwszego wyboru w zakresie ustug
zwigzanych z cyberbezpieczenstwem dla naszych
dotychczasowych klientéw, w wiekszosci dziatajacych
na rynkach regulowanych. Pozwala takze docierac
do kolejnych klientéw — zaréwno z sektora duzych
przedsiebiorstw, jak i MSP (dla ktérego dotychczas
nie swiadczyliSmy ustug). | to wtasnie o te przewage
konkurencyjng zamierzamy oprzec dalsze dziatania.

Na dzien dzisiejszy dysponujemy juz specjalistami

z zakresu cyberbezpieczenstwa. W ramach strategii
rozbudujemy zespdt ekspercki oraz sprzedazowy,
aby pozyskiwac klientow lokalnie, jak rowniez
zaczyc realizowac zlecenia zagraniczne. Dodatkowo
bedziemy ponosic¢ koszty z biezgcym dostosowaniem
Cyrima do nowych regulacji oraz rozwijac¢
funkcjonalnosci wskazane przez uzytkownikow.
Koszty zostang oszacowane po wstepnej fazie
wdrozen, niemniej szacujemy, ze catosc¢ nie
przekroczy 3,5 mln zt, a catos¢ dziatan zwigzanych

Z tym obszarem generowac bedzie przychody juz
w 2024 roku, a w 2025 bedzie istotne i skalowalne.

DORA

Rada UE 28 listopada 2022 r. przyjeta
rozporzadzenie DORA w sprawie
operacyjnej odpornosci cyfrowej
(Digital Operational Resilience

Act), ktéore ma na celu zwiekszenie
poziomu cyberodpornosci w sektorze
finansowym i bedzie dotyczyt instytucji
finansowych oraz zakwalifikowanych

dostawcow produktow i ustug ICT.

Doswiadczenie zdobyte podczas

pracy nad Cyrima oraz sam system
stawia nas w roli partnera pierwszego
wyboru pozwalajgcego na zapewnienie
zgodnosci z rozporzagdzeniem DORA.




Sztuczna inteligencja

Sztuczna inteligencja rewolucjonizuje tworzenie Co zamierzamy osiggna¢ w obszarze integracji Al do konca 2025 roku?
oprogramowania poprzez automatyzaqe,

testowanie, analize danych i zarzadzanie
projektami. Al szybko generuje kod, automatyzuje
testy, analizuje dane oraz wspiera procesy

Planujemy do konca 2025 roku uzyskac

zarzadzania. To obecnie kluczowy obszar rozwoju pierwsze przychody ze sprzedazy

dla rynku IT. ustug opartych o integracje rozwigzan
Podczas pracy nad realizowanymi projektami bazu.jqcycI:\ na teChn,o.Iog" Al, natomiast
wykorzystywali$émy rozwiazania oparte o sztuczna powinny sie one stac istotne od roku
inteligencje, zarowno w obszarze automatyzacji 2026.

tworzenia oprogramowania, jak i testow.
Korzystalismy w tym celu z dostepnych na rynku
narzedzi, integrujac je z wkasnymi rozwigzaniami.

Teraz chcemy zastosowac to doswiadczenie
do budowy nowej ustugi opartej o integracje

rozwigzan Al dla naszych klientéw — zarowno
dotychczasowych, jak i nowych (takze z sektora
MSP). Nie planujemy rozwoju wiasnego produktu
opartego o rozwigzania Al. Skoncentrujemy sie

w tym obszarze wytacznie na dziatalnosci
ustugowe,.



Jak to zrobimy?

Nasi specjalisci IT (w szczegdlnosci
kilkunastoosobowy zespdt odpowiedzialny za rozwdéj
systemu Cyrima) pracuja w oparciu

o rozwigzania Al wykorzystywane do automatyzacji
tworzenia kodu czy testowania. Posiadamy
praktyczna wiedze, ktorg wykorzystamy do
budowania ustugi opartej o integracje narzedzi Al

i wspieranych Al z wewnetrznymi systemami IT
naszych dotychczasowych klientdéw, jak i dla nowych
partneréw biznesowych.

W ramach naszej strategii zaktadamy budowe
zespotu R&D, ktéry bedzie inicjowac projekty
bazujace na najhowszych osiggnieciach Al.
Oferujemy klientom wsparcie w integracji narzedzi

Al, jednoczesnie dbajac o bezpieczenstwo procesow.

Priorytetem jest dla nas bezpieczenstwo finansowe,
dlatego proces tworzenia tego obszaru rozpocznie
sie od zbudowania kilkuosobowego zespotu R&D na
przetomie roku 2024 i 2025 w tym obszarze, ktdérego
celem bedzie opracowanie procesdow wdrazania
rozwigzan opartych o sztuczng inteligencje

u klientéw i integrujac ja z istniejgcymi procesami

i systemami. W pierwszej kolejnosci zamierzamy
pozyskac klientéw z branz regulowanych, w tym

W szczegodlnosci ochrony zdrowia, a nastepnie
skalowac ustuge na pozostate podmioty, w tym
sredniej wielkosci.

Catos¢ powinna przetozyc sie na realizacje
pierwszych zlecen w tym zakresie w roku 2025,

a skalowalnosc¢ i budowa marzy powinna pojawic sie
w 2026, co oznaczac bedzie istotny wptyw na wynik
finansowy SEDIVIO.

Polskie firmy beda stawia¢ na Al

Zauwazalnie rosnie znaczenie i W Polsce sztuczna inteligencja jest

popularnosc¢ sztucznej inteligencji najczesciej stosowana w obszarach

(Al) w polskich firmach. Obecnie, takich jak marketing, produkcja

z technologii Al korzysta 15% oraz planowanie tancucha dostaw.

organizacji, a kolejne 13% planuje Szczegodlnie interesujacy jest fakt,

wdrozenie jej do konca 2023 roku. Zze az 60% firm, ktére wdrozyty Al
w swojej dziatalnosci, nie dokonuje

Jednakze wcigz pozostajemy w systematycznego monitoringu

tyle w poréwnaniu z globalnym efektywnosci jego wdrozenia.

rynkiem, gdzie prawie 4 na 10 firm

juz wykorzystuje tego rodzaju Zrédto: Badanie KPMG w Polsce we wspétpracy
rozwiqzania, Z Microsoft ,Monitor Transformacji
Cyfrowej Biznesu”.



E-zdrowie

E-zdrowie to nasza specjalnosé. Dzieki
dziesiecioletniej wspdtpracy z branza medyczna,
dostarczamy solidne i kompleksowe rozwigzania
podnoszace standardy opieki zdrowotnej i chronigce
dane pacjentow. TworzyliSmy lub wspdottworzylismy
systemy IT, z ktérych korzystajg miliony
uzytkownikow.

Co zamierzamy osiggnhac¢ w obszarze e-zdrowia do konca 2025 roku?

Chcemy dalej zwiekszaé przychody
z podstawowej dziatalnosci, jaka
jest obstuga duzych zamoéwien
publicznych z obszaru e-zdrowia.

Naszym celem jest utrzymanie
dwucyfrowego tempa wzrostu
przychodow w tym obszarze, przy
jednoczesnym utrzymaniu marz

I przeptywow pienieznych.




Jak to zrobimy?

Tylko w 2023 roku podpisalismy dwie umowy Aby zrealizowac cel i utrzymac¢ dwucyfrowe tempo

ramowe z rzagdowym Centrum e-Zdrowia, ktérych wzrostu przychoddéw z tego obszaru dziatalnosci,

taczna wartosc¢ opiewa na ponad 30 milionéw planujemy rozbudowac zespdt odpowiedzialny za

ztotych. JestesSmy obecnie na etapie budowania obstuge zamodwien publicznych oraz za rekrutacje

zespotu, co jest warunkiem koniecznym do specjalistow IT. Tym samym dalej bedziemy

podpisania umow wykonawczych. umachniac sie na pozycji samodzielnego dostawcy
ustug IT dla podmiotéw administracji panstwowej
zwigzanych z rynkiem e-zdrowia.

Przychody netto Zysk (strata) netto

O naszej dotychczasowej skutecznosci w tym
obszarze biznesowym swiadczy¢ moga dane
finansowe za ostatnie lata. Zaréwno w przypadku
przychododw, jak i zysku przedstawionych na
ponizszych wykresach, udziat sSrodkéw pochodzacych
Z tytutu realizacji duzych, kompleksowych projektow
IT gtdwnie w obszarze e-zdrowia, jest przewazajacy.

Zrédto: Raporty roczne SEDIVIO SA za lata 2017 - 2022



Otwieramy si
na nowych klientow

W rezultacie realizacji naszej strategii otworzymy Jesli chodzi o branze, nasza uwaga nadal skupiona
sie na nowych klientéw. Dotychczas nasze ustugi IT bedzie na klientach z obszaru e-zdrowia, ktérym
kierowalismy wytacznie do duzych przedsiebiorstw. oferowac bedziemy ustugi oparte o rozwigzania
Teraz bedziemy realizowac takze projekty o mniejszej Z zakresu cyberbezpieczenstwa i integracji Al.

skali, skierowane do firm z sektora MSP. Zamierzamy Poszerzymy jednak spektrum klientdw o podmioty
zrealizowac to zatozenie takze dzieki Cyrimie, z innych rynkow regulowanych, m.in. z rynku

ktorej czesc klientéw beda stanowi¢ mnigjsze finansowego, dazac do dalszej dywersyfikacji Zrodet
przedsiebiorstwa. przychodow spotki.




Kurs akc)
09-2022 do 09-2023

W ciggu ostatniego roku, akcje

SEDIVIO na NewConnect odnotowaty

imponujacy wzrost o 104,19%. Zmiana
Rozpoczynajac od kursu 6,4400 zi,
osiggnety maksymalng wartosé 17,8000
zt. Ponadto zauwazalne jest zwiekszone +112.50%

zainteresowanie naszg spo6tka, co
potwierdza tgczna wartosé¢ obrotéow o
wynoszjca 8,953 min zt. Te wyniki -16.90%
podkreslajg atrakcyjnosé¢ SEDIVIO
dla inwestoréow szukajacych spoétek o
z silnym potencjatem wzrostowym. *179.84%

2021 +193.84%

2022 +166.67%




do przodu!

2024

2023

2015 r{ [ 2017 2019 2020 2022



ze jestes z nami!

Dziekujemy,

Sedivio SA
Ul. Okopowa 47/23
O1-059 Warszawa

+48 226022530
office@sedivio.com

www.inwestycja.sedivio.com
WWW.Ccyrima.com
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