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Szanowni Panstwo,

zrealizowaliSmy zatozenia, ktore zapisaliSmy w naszej strategii
rozwoju. Sktadam na Panstwa rece raport, w ktérym
przedstawiamy poszczegodlne projekty i inicjatywy podjete przez
EC2 oraz kroki, jakie poczynilismy w kazdym z tych obszaréw. JakUbCBE%dE‘(S:ZzeWSki
Praca, jakg wykonat zespét EC2, jest niewiarygodna.

W ciggu niewiele ponad roku udato nam sie zbudowac nowa spotke (TECH MED HOUSE)
| uruchomic - z sukcesami! - wszystkie jej dziatania, a takze stworzy¢ konsorcjum software house'dw,
ktore pozwolito nam wyjsC na rynek zagraniczny.

EC2, zgodnie z zatozeniami, stato sie partnerem pierwszego wyboru w realizacji projektow
ogolnopolskich, o czym swiadczy ogtaszany przez nas niedawno wybor naszej oferty

W postepowaniu o udzielenie zamowienia publicznego przez Polskg Agencje Zeglugi Powietrzne;.
Wzmacniamy takze swojg pozycje w obszarze komercyjnych projektow IT dla ochrony zdrowia.

Zamierzamy dalej rozwijac te projekty i obszary. To dopiero poczatek drogi, na koncu ktérej czekaja
wymierne, biznesowe korzysci. Bedziemy zbieraC owoce pracy, jaka wykonalismy.

A teraz najwazniejsze: nie zwalniamy tempa! Planujemy nowe inicjatywy. Powiemy o nich wiecej
w strategii na kolejne dwa lata, ktdrg opublikujemy wkrétce. Jestem gteboko przekonany, ze ich
realizacja przebiegnie réwnie sprawnie i przyczyni sie do dalszego rozwoju naszej spotki.
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W pazdzierniku 2020
roku zakonczyliSmy
wstepng optymali-
zacje narzedzia
ScrumEASY.
WdrozyliSmy je w na-
szej firmie i w firmach
partnerskich. Opraco-
waliSmy strategie
komercjalizacji narze-
dzia.
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w przetargach pub-
licznych
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strategiczne

W kolejnej sekcji raportu
przedstawiamy
szczegoly dotyczace
kazdego z naszych
projektow

i obszaréw rozwoju
naszej spoiki.



Umacniamy naszg pozycje w e-zdrowiu.
Poszukujemy z sukcesami klientow,
wzmachiajgc portfolio w zakresie projektow
IT w sektorze komercyjnym w obszarze
ochrony zdrowia.

Odswiezylismy komunikacje i identyfikacje
wizualnhg naszej spotki. Ponadto
opracowalismy merytoryczne materiaty (we
wspotpracy z TECH MED HOUSE
opublikowalismy raport dotyczacy wptywu
COVID-19 na cyfryzacje w sektorze
medycznym w Polsce), dzieki czemu o
naszej spotce napisaty najwieksze
branzowe media w Polsce.

| [é Kariera Aktualnosci

Poznaj EC2!

To podkreséla naszg ekspercka pozycje i
wzmachia wizerunek, na ktéry pracujemy
od lat.

zzzzzzzzz

Jak budowac strategie w czasach
COVID? Ta firma w dobie korona-
kryzysu dynamicznie sie rozwija

TECH MED HOUSE |

KATARZYNA JACHIMOWSKA

ADAM ZALEWSK
REDAKTOR MACTELHY PORTALU BIOTECH

NOLOGIA.PL
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Sukces w w postepowaniu o udzielenie
zamowienia publicznego przez Polska
Agencje Zeglugi Powietrznej pokazuje
naszg zdolnosC do samodzielnego
wystepowania w przetargach publicznych.

/Wiekszylismy takze z jednego do trzech
liczbe partnerow dzieki, ktorym jesteSmy
wybierani jako zaufany partnher pierwszego
wyboru w przetargach publicznych.

Osiggnelismy tym samym cel strategiczny,
jakim byto uzyskanie pozycji partnera
pierwszego wyboru w projektach
ogdolnokrajowych.

Rozpoczelismy takze wspotprace z nowymi
firmami:

medidesk’ SENSOIN [I]

appwme B

software house

/I’ neurosyvs

Bedziemy dalej podazac we wszystkich
wytyczonych dotychczasowa strategia
kKierunkach.

(i deskset

Jesienia opublikujemy strategie rozwoju
na kolejne dwa lata.

ec2)



POLAN
DEVS

POLANDEVS to szczegodlnie wazny projekt
w portfolio EC2. Dziatania, ktore
podejmowalismy na przestrzeni minionych
miesiecy zyskaty wspolny mianownik

W postaci stworzenia witasnie tej marki.

Prace nad rozwojem projektu
rozpoczeliSmy od wyboru ustugi, ktdra
mozemy zaoferowac juz od samego
poczatku dziatania - czyli bodyleasingu.
Przeprowadzilismy badanie rynku, dzieki

ktoremu bylismy w stanie okresli¢ grupe
docelowag, do ktorej skierujemy dziatania.

Prowadzilismy nastepnie rozmnowy

Z potencjalnymi partnerami.
Uruchomilismy takze kampanie, ktorych
celem byto pozyskiwanie potencjalnych
klientow oraz zebranie informacji na temat
zapotrzebowania na rynku.

Na te] podstawie opracowalismy offering
dostosowany do realnych potrzeb klientow,
dzieki czemu moglismy zoptymalizowac
nasze dotychczasowe dziatania
marketingowe

| akwizycyjne.

Intensywnie dziatalismy takze w Polsce,
zdajac sobie sprawe, ze POLANDEVS opiera
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sie na partnerstwach. Dlatego zbudowalis-
My grupe zaufanych partnerow - innych
polskich software house'ow. Partnerow
wybieralismy przede wszystkim na pod-
stawie technologii, w ktorych pracujg i re-
alizujg projekty.

Obecnie mamy na poktadzie ponad 150
osob (na state wspodtpracujemy z czterema
partnerami).

W zesztym roku opracowalismy "Polandevs
system", narzedzie umozliwiajace nam
szybki wybor osdb o odpowiednich
kompetencjach (sposrod wolnych zasobdow
partnera) do danego projektu.

W ramach POLANDEVS organizujemy
cykliczne spotkania z naszymi partnerami.

Dzieki temu jesteSmy w stanie zaciesnic
nasze relacje | wzmocnic¢ zaufanie.

Prowadzimy dziatania marketingowe,
biezgca strategia zaktada ich intensyfikacje
W Ooparciu o zebrang dotychczas wiedze.

W wyniku naszych dziatanh pozyskalismy
potencjalnego klienta zainteresowanego
ustuga body leasingu. Jestesmy obecnie
Nna etapie negocjowania umowy.

</>POLANDEVS




TECH
MED

HOUSE

Podstawowag rolg TECH MED HOUSE jest
wsparcie w rozwoju start-upow z obszaru
med-tech | pomoc w pozyskaniu
finansowania dla projektow, ktore
otrzymaja pozytywng rekomendacje
ekspertow firmy.

Nasze dziatania marketingowo-
sprzedazowe skierowane byty zatem

Z jednej strony do start-upow, a z drugiej -
do inwestorow.

O powstaniu TECH MED HOUSE pisaty
wazne media branzowe, technologiczne i
biznesowe. W mediach medycznych
pojawialiSmy sie z kolei w roli ekspertow w
zakresie cyfryzacji opieki zdrowotne).
Wzmacnialismy tym samym wizerunek
naszej firmy jako instytucji z olbrzymim
know-how w obszarze med-tech.

ISB ZDROWIE

NOSC) BIZNLS ISE OMKOLOGIA ~+  FARMACJA =  MEDYCYMA «  PRAWO

ITDUA BIZNESU = WYZWANIACIO = APUKACIE = CYBERBEZPIECZENSTWO + PRACA = INFRASTRUKTURA = CLOUD COW

| TECH MED HOUSE: COVID-19 przyspiesza
e cyfrowg polskich firm medycznych

a Innewacyjre roz
postancwila



W wyniku naszych dziatan pozyskalismy Toczymy obecnie zaawansowane rozmowy

kilkadziesiagt start-updw, a nastepnie zmierzajgce do podjecia wspotpracy w tym
wytoniliSmy cztery, w ktérych potencjat obszarze.
wierzymy. . tech

med

house

Jednoczesnie prowadzilismy kampanie
ukierunkowane na pozyskiwanie
Inwestorow. W ich wyniku podjelismy
ramowa wspotprace z 20 inwestorami
zalnteresowanymi pozyskiwaniem od TMH
wyselekcjonowanych start-upow.

Siedmiu z inwestordw wspodtpracujacych z
TECH MED HOUSE jest zainteresowanych
wspotpraca przy wspomnianych wyzej
projektach start-upowych.

- 13 -



Scrum
EASY

Udato nam sie wdrozy¢C ScrumEASY do
zarzgdzania projektami w naszej spotce
| w firmach partnerskich.

Na podstawie wiasnych doswiadczen
w trzecim kwartale 2021 roku bedziemy
optymalizowac narzedzie, z kKtorym
planujemy wyjs¢ na rynki zagraniczne.
Poprzez udostepnienie ScrumEASY

chcemy dotrze€ do takich klientow, jak
start-upy.

Pracujemy nad funkcjonalnosciami ktére
wyrdznig ScrumEASY na tle konkurencji
pomagajac klientom w realizacji ich
proceséw biznesowych.

Naszym zasadniczym celem nie jest jednak
komercjalizacja samego narzedzia, lecz
wykorzystanie go jako dodatkowego

narzedzia w sprzedazy ustug z ramienia
POLANDEVS.

N

_14 -



continued...

Wszystkie projekty, o ktorych piszemy w
tym dokumencie, beda dalej rozwijane.
Wiecej informacji w nowej stratedgii.



O EC2 S.A.

W EC2 zajmujemy sie doradztwem technologicznym i
tworzeniem oprogramowania. Od 2013 roku kreujemy
innowacyjne rozwigzania technologiczne w branzy med-
tech. Pracowalismy przy wiekszosci duzych, ogdlnopolskich
projektow w sektorze e-zdrowie, ktdrych witascicielem
biznesowym byty takie instytucje, jak Ministerstwo Zdrowia.
W systemach IT, ktore tworzyliSmy, istnieje ponad 22 min
kont uzytkownikow.

Naszg sitg jest doswiadczony i zgrany zespot, ztozony przede
wszystkim z deweloperdw .NET, analitykdw i testerow. Zarzagdzamy
projektami w oparciu metodyki Agile.

Oferujemy naszym klientom tworzenie technologicznych
rozwigzan problemow biznesowych end-to-end. Specjalizujemy
sie ponadto w konsultingu i przeprowadzaniu kompleksowych
audytow projektéw IT na kazdym etapie ich realizacji. Oferujemy
rowniez wsparcie w zakresie skalowania zespotu IT naszych
klientow w oparciu o body

| team leasing.

EC2 S.A. jest spotkg notowana na Gietdzie Papierow
Wartosciowych w Warszawie.

EC2 S.A.

Ul. Okopowa 47/23
01-059 Warszawa

biuro@ec2.pl
www.ec2.pl



